
16 _____ ____ EL MUNDO DOMINGO a5 DEENEROOE2OC

VALENCL4 / ECONOMÍA -

Los que sí ganan con esta crisis
Consultoras, empresas de seguridad y de mantenimiento de edificids, colegios pr vados

~firmas de comida preparada, geriátricos y talleres de vehículos ignoran la recesión

JMIER CARRAScO / Valencia
Fastenvabes una empresa de men
sajería urgente, ubicada en Quart
de Poblet, que nació hace seis
años. Comenzó con siete vehículos
y hoy tiene 85. Su ámbito se ¡imi
taba a la Provincia de Valench y

ahora abarca toda la Comunidad
Valenciana y Murcia. En 2008 fac
turé un 15% más. Es el ejemplo de
que no a todos les va mal con esta
crisis, pero niuypocos, eso sí, es
tán dispuestos a decir que las co
sas les van bien. Haherioshayios.
pero no quieren asomar la cabeza.
tal vez para evitar que les acusen
de t~unfa1istas en un tiempo tan
duro para la mayoría

Fastenval, pertenecierne a Fast
~vav Couriers. opera en un sector
que acusa la recesión menos que
otros. Ante la caida de negocio por
cliente, la respuesta ha sido au
mentar el número de ellos, asegu
ra su director general. Manuel
.Mardnez-Ben,ai. La empresa con
fin en expandirse a través de su
red de franquiciadós en 2009.

La ct-isis, por tanto, se ha con.
vertido en una oportunidad de ne
gocio para determinados sectores
y también para empresas inmersas
en sectores metidos de lleno en la
recesión. Con la información reca
bada por la consultora Improven,
la sociedad Onetoone y la patronal
Cepymev, entre los primeros ca
bria citar las consultorfas Y aseso
rías a empresas, más necesarias

“Empresas de sectores de
la mdustria tradicional
ponen ahora las bases
para su expansión

que nunca; la seguridad, sea de
custodia personal o informática;
los colegios privados no conceila
des con una oferte amplia de idio
mas; las tiendas de compraventa
de oro yjoyas y los fabricantes de
comida preparada.

La lista podría completarse con
-; el mantenimiento deediiiclosy de

infraestructuras; los talleres de re
paración de vehículos, las empre
sas de bienes de consumo diario.
es decir alimentos básicos. y los
sen~cios de atención a las perso
nas dependientes, entre otros.

Uno de los sectores menciona
dos es el de talleres de ‘-ehfculos.
beneficiado por el pan3n de las ven
tas en los concesionarios. El presi
dente de la patronal de estas em
presas (Fevauto~. José Manuel Pla
zas. reconoce que muchos talleres
~cesti~ manteniendo la actividad» y

algunos como los de mecánica es
tán beneficiándose con la crisis.

En una crisis tan severa corno
ésta, ir bien o mal depende de
comparaise. con la competencia. El
socio director de Improven, Eduar
do Navarro, resalta que hoy si una
empresa sólo ‘e retroceder su ne
gocio un 5% pueda darse p01- saris-

Las claves para
sobrevivir
>La patronal de pymes
Cepymev asegura que las
empresas que hoy resisten
la crisis hicieron sus debe
res en los tiempos de bo
nanza. con una apuesta cla
ra por la calidad.

>No tener una plantilla so
bredirnensionada. operar
en un secto~rio dependien
te de la construcción, haber
ajustado al máximo las rela
ciones con los proveedores
son razonesparael•éxltode
una emoresa en esta crisis.

fecha si a otras compañías del sec
tor pierden más facturación,

El presidente de Cepvmet~ Jose
Vicente Morata, destaca que en
sectores muy castigados por las
crisis, como los de la industria tra
dicional, hay firmas que arrojan
beneficios poroue apostaron por la
calidad en tiempos de bonanza
económica, Ese adelanrarse al
cambio de ciclo les ha dotado de
una niusculatura comercial y fi
nanciera sólida ante la crisis.

Otro indicadot- pata ver qué sec
tores tienen futuro es seguir el itt
rerés del capital riesgo. Así, según
el socio-director de Onetoone.
Francisco Duato, los inversores se
centran en firmas de fabricación y

distribución de material médico.
Servicios a opet-adores logisticos.
seguridad vial, geriatría ~, lahoraro
nos técnicos (le control de calidad,


